La piattaforma per il

tuo empowerment
personale e economico f



Sfida sociale

Supportare 'empowerment economico e professionale dei giovani attraver-
so l'offerta di strumenti di guida finanziaria con un servizio digitale, flessibi-
le, e ad un prezzo equo e accessibile.

Prodotto/soluzione

AskFutura € una piattaformna multi-servizio per prenotare video consulen-
ze con professionisti selezionati ad un prezzo accessibile, con l'obiettivo di
rispondere alle esigenze specifiche dell'utente di formazione, crescita pro-
fessionale e raggiungimento dell'indipendenza economica.

Business e Revenue Model

Futura offre un servizio di matching tra utenti e professionisti (commercia-
listi, consulenti finanziari, consulenti del lavoro, avvocati) attraverso due pro-
dotti/servizi: videoconsulenze con pricing fisso di €45 ed incarichi con costo
medio per I'utente stimato su €2K. In entrambi i casi la startup trattiene una
fee del 20% sul venduto.

Traction
- Community con 70+ mentors;

- 350 sessioni di mentoring effettuate (05/21 - 01/23);

- 200 leads per consulenze fiscali e finanziarie ad un mese dal lancio;

- 45 videoconsulenze effettuate, di cui 6 a pagamento ad un mese dal
lancio, con un conversion rate del 22,5%.

Company Profile Team & Cap Table

Futura S.r.l. Startup Innovativa Carolina Comis - CEO, 47,5%
Societa Benefit Daniela Arlia - COO, 47,5%
Sede: Catania (CA) Maria Oliva - Angel advisor, 5%
www.askfutura.com Letizia Martelli CMO*

Kevin Coulibaly CTO
Contatti

carolina@iamfutura.com
Carolina Comis: +39 348 166 41 91

* E prevista I'entrata in societd in mo-
dalita mista che includa una formula
work for equity.

Financial information

Investimenti ottenuti: €45K
Capitale richiesto: €350K

Use of funds: 45% Mktg, 33%
Sviluppo Piattaforma; 22% Business
Development.
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